
ESPERIENZE PROFESSIONALI

Responsabile gestione vendite clienti
Sandri Logistica
(Febbraio 2019 - in corso)
Responsabile di tutte le attività di vendita nella zona.
Collaborazione con team di vendita e assistenza per
promuovere standard elevati di soddisfazione dei clienti e
aumentare la redditività.

Responsabile vendite sul campo
Ester Servizi
(Novembre 2015 - febbraio 2019)
Gestione di importanti clienti di Firenze e coordinamento
con il team operativo per fidelizzare i clienti.

Responsabile vendite
Abbigliamento Vinci 
(Aprile 2011 - ottobre 2014)
Assistenza rapida ai clienti per l'apertura di nuovi account
e supporto commerciale.

ESPERIENZE FORMATIVE

Università Cattolica
Garessio
Laurea specialistica in economia aziendale,
specializzazione in catene di approvvigionamento
2015
Laureato con lode 

Università Pascoli
Frosinone
Laurea triennale in marketing aziendale
2011
Laureato con il massimo dei voti

INFORMAZIONI PERSONALI

Sono un responsabile vendite efficiente e
sicuro di me, con una comprovata esperienza
nell'ambito della logistica e della catena di
approvvigionamento. La mia esperienza mi ha
consentito di sviluppare una conoscenza
avanzata del processo di vendita e della catena
di approvvigionamento. Sono fortemente
intenzionato a continuare a imparare e
perfezionare il mio lavoro.

ABILITÀ E COMPETENZE

Gestione clienti
Vendite strategiche e social
Esperto nell'uso dei software CRM

CORSI E VOLONTARIATO

Amministratore volontario
Parrocchia di Varsi
2015 - 2021
Collaborazione con un team di 10 volontari per
raccogliere fondi, restaurare la chiesa e costruire
un parco giochi.

Corso di marketing e vendita diretta
Istituto di marketing di Milano
2026
Programma online incentrato sull'identificazione
di nuove prospettive di vendita e la creazione di
una strategia di vendita diretta.

0123 1234567
posta@marcorossi.top
www.marcorossi.top

Marco Rossi
Via Arcimboldi, 94
20654 Trescore Balneario (BG)
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